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L’écosysteme de Nextail est un service intégre s’adressant a des professionnels
du retail, aussi bien dirigeants gu’employés de magasins

App. mobile

Retail Business Intelligence .
magasin

pragmatique

Moteurs d’optimisation
de stock
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Nextail aide les retailers a maximiser le retour sur investissement de leur stock.

Fonctionnalité

Décision

Notre philosophie

Déterminer le nombre d’unités de
chaque nouveau produit a acheter

Identifier des attributs pour créer
une prévision ascendante a moyen
terme

Introduction
de nouveau produit

Déterminer le nombre d’unités d’un
nouveau produit a envoyer a chaque
magasin

Identifier des schémas permettant
de créer une prévision

Déterminer le nombre d’unités d’un
produit existant a envoyer a chaque
magasin

Maximiser la probabilité de vente
sur 'ensemble du réseau

Transferts Inter-
magasins

Déterminer le moment et le nombre
d’unités a déplacer d’un magasin a
un autre

Consolider les grilles de tailles
incomplétes pour augmenter les
ventes

Nous appliquons des algorithmes et une technologie d’ machine-learning / intelligence artificielle pour obtenir des recommandations
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concrétes aidant a la prise de décisions complexes.
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Nextail propose 4 décisions clé de retail merchandising permettant d’améliorer le
rendement des ventes tout au long du cycle de vie du produit
Stock

Entrep6t =0

——Nextail ——0Other
Introduction Effet de Maturité Déclin
nouveauté

Ventes

/\

Transferts inter-magasins

Impl. Initiale Réassort

Approche ascendante et automatisée pour Augmentation des ventes grace a une meilleure distribution du Les ventes se maintiennent bien qu’il n’y ait plus de
stock disponible dans I'entrep6t stock dans I'entrepot

déterminer les quantités a acheter

Business Intelligence module guide | 3 April 2019
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Ce manuel guide les utilisateurs a travers le module de Business Intelligence

ne>:tall

Lo

Retail Spécifique

Ventes, couverture, ruptures
de stock et autres KPIs de
retail sont toujours
disponibles et faciles a
adapter a chaque
organisation de retail.

Multiplateforme
Disponible sur PC, tablette ou
téléphone

Données trés récentes

Les KPlIs et rapports sont
calculés automatiquement
dans la nuit afin que les
retailers puissent prendre
des décisions dés la premiere
heure.

Trés visuel

Ce module, congu comme
une application
consommateur, est trés
intuitif et facile a utiliser.
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Quelques démarches simples doivent étre effectuées pour s’enregistrer en tant
gu’utilisateur Nextail

1| L'équipe Nextail créera votre utilisateur et vous recevrez un email de bienvenue :

nex:tall

Cher utilisateur,
Bienvenu sur Nextaill

Vous faites désormais partie de I'univers Nextail
Votre nom d'utilisateur est votre adresse email et vous pouvez créer votre mot de passe en cliquant sur le bouton

~houbli sauvegarder dans vos favoris
2 Cliquez ici

Le systéme est assez intuitif et devrait vous sembler facile a utiliser. Si toutefois vous avez des questions, vous pouvez nous contacter par le biais de la fenétre de conversation intégrée (dans I'angle en bas a droite} ou en écrivant & I'adresse email support@nextail co

Nextail a été concu pour fonctionner avec la plupart des navigateurs web. Nous sommes actuellement compatibles avec Google Chrome, Apple Safari, Microsoft Edge, Opera ou Mozilla Firefox (versions les plus récentes). Nous vous recommandons de toujours utiliser la
derniére version des navigateurs ; l'ouverture de nos pages web se fera en effet plus rapidement et vous bénéficierez des derniéres actualisations en matiére de sécurité. Si vous utilisez des navigateurs plus anciens, certaines fonctions et modalités pourraient ne pas
marcher.

Nous espérons que Nextail vous plaira |

Cordialement,

L'équipe Nextail.

2| Accédez a la plateforme de Nextail a partir de cet email en cliquant sur I'hyperlien (le jeton sera valide 72 heures).
3| Réfléchissez a un mot de passe et entrez-le deux fois (il doit contenir au moins 1 chiffre et 1 lettre capitale).
4| Recommandations :
= Conservez I"'URL de la plateforme Nextail (https://clientname.nextail.co/admin/login) dans les favoris de votre navigateur internet pour
pouvoir le réutiliser (le lien de I'email de bienvenue expire).
= N’utilisez pas Internet Explorer ; nous travaillons avec d’autres navigateurs : Google Chrome, Safari, Microsoft Edge et Mozilla Firefox.
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Apres vous étre enregistré et avoir créé votre mot de passe, vous pouvez vous
connecter a votre compte Nextail a partir de «<nomduclient.nextail.co» sur votre
navigateur

D nextall

Smart decisions for the next retail

Introduisez votre email d’utilisateur et votre mot de passe
dans les champs « Email » et « Mot de passe ».

Log in to your
account

Cliquez sur le bouton de connexion « Login »

Cochez la case « Mémoriser mon identifiant » pour ne
plus avoir a saisir ces données a l'avenir

Vous pouvez récupérer votre mot de passe en cliquant
sur « Mot de passe oublié? »

nextall



Apres vous étre connecté, vous accéderez a I’écran d’accueil et différents
espaces de la plateforme

Filtres

FILTRER PAR

® Tout

¥B [ Autres

nextall

Les Dashboards montrent

les parameétres
commerciaux pour

visualiser le rendement.

Top Produits

ACME PRODUCT 02549

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

66,3 %

Les modules de Business
application permettent d’optimiser
I"Implantation Initiale, les Réassorts
et les Transferts Inter-magasins.

IMPLANTATIONS INITIALES v REASSORTS v TRANSFERTS INTER-MAGASINS

ACME PRODUCT 02553

VENTES

67,7 %

STOCKS

RUPTURES DE STOCK

o

=

4

ACME PRODUCT 03181

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

439%

Inités vendues 4 574,60 €

)

Vous trouverez des Données
sur les ventes, la position du
stock, les produits, les

magasins et les promotions.

DONNEES JOURNALIERES v MASTER DATA v

e

ACME PRODUCT 02832

VENTES

47,2 %

STOCKS

RUPTURES DE STOCK

Vous pouvez éditer votre
profil, accéder a la base

de connaissance et vous
déconnecter.

Options de
visualisation :
choisissezle mode
cartes ou liste.

ACME PRODUCT 02560

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

57,9 %

= Tutorial

Business Intelligence module guide | 3 April 2019

10



Vous pourrez obtenir de I'aide sur notre Base de Connaissance ou en entamant une

conversation sur 'une de nos fenétres

B nextall

Rapports KPI

Ventes vs I’An Dernier

Zoom 1s 1m 3m 6m YD 1a Tout
Démarrer une conversation
L'équipe répond généralement en moins de

400
20 minutes.

200 Nextail Knowledge base

6.Janv. 7.janv. & jar

b
$2

First Allocation

Maximize the sales when allocating for the first
time each product in the stores based on how
similar products were sold historically,

Glossary of terms

List of terms with descriptions to deepen your
understanding of the modules in Nextail.

Nextail Knowledge base

M Avec Intercom 1

‘

Show all solutions

1| Contactez-nous en cliquant ici. Une fenétre de conversation avec notre service client apparaitra.

=& nextall DASHBOARDS v  IMPLANTATIONSINITIALES v REASSORTS v TRANSFERTS INTER-MAGASINS v DONNEES JOURNALIERES v

®

Replenishment

Maximize sales by placing each product in the
stores with the highest probability of sale.

Business Intelligence

This module provides visual information to
support business decisions through useful
reports,

2| Sélectionnez l'option « Aide » pour accéder a la Base de Connaissance Nextail.

ne>:tall

MASTER DATA v demo@test.com v

2 Profil

e
Total 2 362 unités vendues * 2

Support

De | janv.6,!

Déconnexion

nextall ENGLISH ~

Store Transfers

Helps you to maximize full price sales at the end of
the product’s lifecycle or at any other point
throughout the season.

®

Troubleshooting

This section can help solve any problems you may
have on the Nextail website.
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Vous pouvez personnaliser votre profil d’utilisateur selon vos préférences

nEXtBI' DASHBOARDS BUY (&) v FIRST AL ATIOMS REPLENISHMENTS STORE TRAMSFERS IATA MASTER DATA LOGS W ADMIN @nextail.co v

Edit Profile

@nextail.co
Support

. Déconnexion
Vous pouvez changer votre mot de passe (il

doit comprendre au moins une lettre capitale
et un chiffre).

MNew password

Confirm Password

PERSONAL DATA

First Name

Last Name

Time Zone (GMT+00:00) UTC Actualisez vos données personnelles, y compris
la langue.

Language English

Phone Number

Job Position

STORE

I I Le responsable peut modifier le profil pour voir un

Selected Store 917 - ACME STORE 003 ) .

magasin concret ou tous les magasins.

SECURITY DETAILS

Current login
Previous login

‘ Confirmez les modifications en cliquantici. .
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Un responsable peut passer en mode magasin en utilisant les options d’édition
de profil

(ACME STORE 0001) v

Total 78 unités vendues * 52,94 % vs. L'An Dernier

Edit Profile Profil
Aide

fiorella@nextail.co
Support

Déconnexion

De janv.6,2018 = A | janv.13,2018

First Name
Last Name
Time Zone (GMT+00:00) UTC

Language Englis
Phane Number /\

12. janv. 13. janw.

I I Sélectionnez le magasin souhaité 4
Selected Store All Stores ) , nov.'1 Jjanie
dans la liste du menu déroulant .
All Stores
ADDO2 - ACME STORE 0002
AQ003 - ACME STORE 0003
ADD04 - ACME STORE 0004

Votre profil d’utilisateur changera a la fois sur la version web et sur I'application mobile.

Business Intelligence module guide | 3 April 2019
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Si vous oubliez votre mot de passe, vous pouvez le réinitialiser sur la page de

connexion

Signed out successfully.

D nextall

Smart decisions for the next retail

Log in to your
account

Entrez votre email et cochez « Forgot Password? - Mot de passe oublié? »

nextall

Smart decisions for the next retail

Enter your email

Reset password

Introduisez votre email et cliquez sur « Reset password - Réinitialiser le
mot de passe »

nextall

Demoprev - Demande de réinitialisation du mot de passe pour demoprev.nextail.co inbox x
Nextail Team <de
Xa French > > Portuguese v Translate message

@ nextall

Bonjour fi

Nous avons recu une demande pour changer votre mot de passe. Vious pouvez réaliser ce changement en cliquant sur le lien ci-dessous

‘avez pas effectué cette demande, veullez ne pas tenir compte de cet email

Votre mot de passe ne changera pas tant que vous n'‘aurez pas cliqué sur le lien ci-dessus puis créé un nouveau mot de passe

Cliquez sur « Changer mon mot de passe » dans I'email regu.

D nextall

Smart decisions for the next retail

Reset password

Change password

Vous allez étre redirigé vers un écran similaire ol vous devrez introduire
votre nouveau mot de passe deux fois. Cliquez ensuite sur « Change
password - Changer le mot de passe ».
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Le menu dashboards contient toutes les informations disponibles dans le

module de Business Intelligence

Les Dashboards
montrent les paramétres
commerciaux
fondamentaux, les
produits se vendant le
mieux et les magasins
vendant le plus, avec
différentes options de
présentation, des produits
sansvente.

Les Dashboards aident a
identifier les stocks
fantémes et zéro vente.

ne>:tall

Top Produits

Rapports KPI
Top Produits "
Top Magasins
Treemap Produit
Treemap Magasin
Info Désagrégée
Zéro Vente

Stocks Fantémes

A-03 21

399,90 € 459,90 €

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK VENTES

0, 0

66,3 % 67,7 %
@ = a
708 unités vendues 41 589,60 € 410 unités vendues
3 554 unités vendues 41589,60 €
= 16 déc. 2016 -

DEMO DRESS 05

2 503 unités vendue:

=z neytall IMPLANTATIONS INITIALES v REASSORTS v TRANSFERTS

RUPTURES DE STOCK

\n

-MAGASINS v DONNEES JOURNALIERES v

A ) A

DEMO SHIRT 10 D
269,90 €

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

43,9 %

289 unités vendues 14 574,60 €
1 267 unités vendues 14 574,60 €
- 16 déc. 2016 =

47,2%

MASTER DATA v

EMO SKIRT 08

269,90 €

295 unités vendues

1 287 unités vendues

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

DEMO SKIRT 06

269,90 €

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

57,9 %

'

e

249 unités vendues 10796,00 €
592 unités vendues

10 796,00 €

= 2 janv. 2017

demo@test.com v

og
oo
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Les rapport KPl permettent d’avoir acces a I'information commerciale la plus
importante - les ventes et les stocks

FILTRER PAR =z nex:tall DASHBOARDS v | IMPLANTATIONSINITIALES ~  REASSORTS v  TRANSFERTS INTER-MAGASINS v  DONNEES JOURNALIERES MASTER DATA demo@test.com

Des filtres peuvent étre
appliqués au niveau
magasin ou produit :

Rapports KPI

Ventes vs I’An Dernier Total 168 823 unités vendues * -6,19 % vs. L'An Dernier

Zoom 1s 1m 3m ém YID a  Tout De | jarv. 11,2017 | A | féwr. 10,2017

Période (jours) : vous
pouvez sélectionnerle
nombre de jours a
analyser ou personnaliser
la durée.

12 janv. 14 Janw 16 janv. 18 janu. 20.janw. 22 jany. 24 Janw. 26.jany 28_janv. 30.janw 1. févr. 3. féur 5. féwr. 7. févr 9. féur

\ 7 MM&M ' A
/wwwfl,—'n-»\r\hrarwmrm-f\,-fwf‘fﬂ'WV‘WW‘WWWV—W—/M—'HM\J ool 2 QMMHWWWW’VJ H:V’VV"WPWW ",W

@ CurrentData @ 1 Year Before

Magasin : vous pouvez
contréler un magasin
concret mais aussi un
groupe de magasins par
ville, pays ou catégorie de
magasins.

Télécharger comme : XLSX La semaine derniére 42 242 unités vendues * Total 168 823 unités vendues « Moyenne 5 627,43 unités vendues

Ruptures de stock Réelles jeudi, févr. 9 + 3,2% » -0,70 % vs. Moyenne

Zoom 1s 1m 3m 6&m YID 1a Tout De | janw. 11,2017 | A | févr. 10,2017

Produit : vous pouvez
également sélectionner
I'information pour une
catégorie de produits
concrete, une section, une
saison ou une famille.

12.janv. 14.janv 16.janv. 18.janv. 20.janw 22 janv. 24 jany 26.janw. 28 janv. 30.janv. 1. féwr 3. féwr. 5. féwr 7. féwr 9. fevr.

Télécharger comme : XLSX Moyenne 3,25%

ne):ta lI Business Intelligence module guide | 3 April 2019
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Les rapports KPIl proposent aussi différentes options de présentation de
I'information

OPTIONS D'EXPOSITION nextall DASHBOARDS v  IMPLANTATIONS INITIALES v REASSORTS v TRANSFERTS INTER-MAGASINS v  DONNEES JOURNALIERES v  MASTER DATA v demo@test.com
Rapports KPI
Ventes vs I’An Dernier Total 168 823 unités vendues « -6,19 % vs. L’An Dernier
Zoom 1= 1m 3m &m YID 1a Toum De [ janv. 11,2017 | A [ févr. 10,2017
Le menu des Options de :
, . I’An Dernier
Présentation permet de 2 10
sélectionner H
I'information la plus i
importante pour
I'entreprise, sur les . 0
[] Ruptures de stock Réelles 12.janv 14_janv 16 jany. 18 janu. 20 janv 22 janv. 24 jamv. 26_janw 28 janv. 30 janv 1. féur. 3. féwr. 5. féwr. 7.févr. o_féur.

ventes, les stocks, la

Couverture 1 '
couverture ou les O ana 1S o ra A denaanneam “ﬂ—mmwwwzwJMqMMMMn‘WMMdﬂWMWMWWWVWWMMW

ruptures de stock.

[) Stock Mag

@ CurrentData @ 1Year Before

Télécharger comme : XLSX La semaine derniére 42 242 unités vendues « Total 168 822 unités vendues * Moyenne 5 627,43 unités vendues
Ruptures de stock Réelles jeudi, févr. 9+ 3,2% +-0,70 % vs. Moyenne
Sell-out Eglobal] Zoom 1s 1m 3m 6m YD 1a Tout De | janv. 11,2017 | A | févr 10,2017
Sell-through
3
Il est aussi possible de
voir le minimum =2
d’exposition requis et ;
les stocks en transit.
12, janv. 14_janv. 16.janv. 18.janv. 20_janv. 22. janw. 24.janw 26. janv. 28, janv. 30.janv. 1. fevr. 3. févr. 5. févr 7.fer. 9. féur.

4

Télécharger comme : XLSX Moyenne 3,25%
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Vous pouvez aussi visualiser les rapports KPI en utilisant le filtre «Regrouper

par»

REGROUPER PAR =z nextall DASHBOARDS v

Rapports KPI

X Store Type

Ventes vs |I'’An Dernier

IMPLANTATIONS INITIALES v REASSORTS v TRANSFERTS INTER-MAGASINS DONNEES JOURNALIERES v MASTER DATA v demo@test.com

Total 0 unités vendues

Zoom 1s 1m 3m 6ém YID 1a Tout 2 De janv.6, 2018 A janw. 13,2018
400
3 300
3
c
@
£
@ 200
S
5
100
0
6. janv. 7. janv. 2. janv. 9. janv. 10. janv. 1. janv. 12. janv. 13.jan
A Il
m z mai'17 juil 17 sept 17 noy 17 i ,aa)"‘f&r
. u
@ capital City Stores - Current Data @ Other City Stores - Current Data Non - Grouped - Current Data Capital City Stores - 1 Year Before Other City Stores - 1 Year Before @ Non - Grouped - 1 Year Before

Télécharger comme : XLSX

1| En utilisant le filtre « Regrouper par »
vous pouvez visualiser les graphiques
KPI de plusieurs groupes dans la
Catégorie de magasins ou la Catégorie
de produits.

ne>:tall

La semaine derniére 0 unités vendues - Total 0 unités vendues - Moyenne 0,00 unités vendues

2| Dans cet exemple, le filtre sélectionné & été « Regrouper par
catégorie de magasins -Type de magasin- » et les graphiques KPI
sont désormais divisés en « Magasins Villes Principales » et
« Magasins Autres Villes »
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Les rapports KPIl peuvent étre filtrés par période, téléechargés et peuvent aussi
afficher des détails supplémentaires en bas de page

Filtres prédéfinis :

1 semaine, 1 mois, 3 mois,

6 mois, depuis le début de I'année, 1
année et tout.

Ventes vs |'An Dernier Total 2 362 unités vendues + 21,44 % vs. L’An Dernier
Zoom 1s im 3m 6m YTD 1la Tout De | janv.6, 2018 A | janv. 13,2018
400
g 300
2
s
o200
z
5
100
o
6. janv. 7. janv. 8 janv. 9. janv. 10. janw. 1. janv. 12 janv. 13_janv.
-\ Il
mars 17 mai 17 juil "1 ept 17 nev. 17 jans. 18
m »
@ currentData @ 1 Year Before
Télécharger comme : XLSX La semaine derniére 2 038 unités vendues - Total 2 362 unités vendues - Moyenne 295,25 unités vendues
L'information peut étre Vous pouvez voir le détail des unités vendues
téléchargée dans un fichier pour la période sélectionnée, au total et en
Excel. moyenne.
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Les rapports KPl permettent notamment de voir les ventes des 30 derniers
jours pour les produits d’'une famille concrete

——

= FILTRER PAR

nextall

Ventes vs I'An Dernier

Tatal 168 823 unités vendues * -6,19 % vs. L'An Dernier

) Lt Al 1 i
I A A Bt A AAAAAAAAAATY P Vst At AAA A bt A

Ruptures de stock Réelles

: dm 3m 6m VD 1a Tom

Sell-out (global)

2 BE 5 ) D) Tia) T

jeudi, févr. 9+ 84,1% » -0,09 % vs. Moyenne

Ventes de chemises pendant une période
donnée par rapport aux ventes du méme produit
pendantla méme période de 'année
précédente, afin de comparer I’évolution d’une
année sur |'autre.

Les Ruptures de stock Réelles de chemises dans
les derniers mois montrent I’évolution des produits
en rupture pour la catégorie sélectionnée pendant
une période donnée.

Le Sell-out de chemises pendant 1 mois
montre I’évolution de ventes satisfaisantes.



Les Top Produits classent les produits d’apres la valeur des ventes, du mieux au
moins bien vendu

L'information peut étre présentée par cartes...

nextail

Top Produit

a

ACME PRODUCT 02539

DASHEBOARDS v

F

IMPLANTATIONS INITIALES v

ACME PRODUCT 02643

o mmll II. . I I I [ ]

ne>:tall

Trés faible

Trés faible

REASSORTS v

TRANSFERTS INTER-MAGASINGS v

ACME PRODUCT 02540

NTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

Trés faible

DONNEES JOURNALIERES v

ACME PRODUCT 02991

VENTES  STOCKS  RUFTURES Di

Toci

1l.1h

Trés faible

MASTER DATA v

ACME PRODUCT 03521

VENTES STOCKS  RUPTURES DE STOCK

- —
- -
- —

= nextall

Top Produits

g s

...ou par liste, laquelle peut étre exportée vers Excel.

XLSX - €SV

PRODUIT

182436
ACME
PRODUCT
02643

€

182327
ACME
PRODUCT
02540
Price: 39.99

182800
ACME
PRODUCT
02991

DASHBOARDS

MAGASINS
AVEC DU
STOCK

IMPLANTATIONS INITIALES ~

UNITES PREMIERE
VENDUES VENTE
9 5 sept. 201¢

REASSORTS v

TOTAL DES
UNITES
VENDUES

TRANSFERTS INTER-MAGASINS
aLEuR sTocK STOCK EN
o e MAGASIN  TRANSIT

0,00 € 19 0

0,00 € 18 0

DONNEES JOURNALIERES

STOCK

ENTREPOT COUVERTURE
. .

.
. ‘

. .

MASTER DATA v

SELL-
THROUGH

Walk Throughs

demo@test.co

RUPTURES
DE STOCK
ABS/REAL

Business Intelligence module guide | 3 April 2019
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Les cartes de produit permettent d’organiser I'information concernant le
produit, les ventes (cette diapositive), les stocks et les ruptures de stock

ne>:tall

Classement D ‘

183395 Référence de produit
ACME PRODUCT 03554 et description

Prix fort (sans remise) | 269,90 €

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

Sell through:

nombre d’unités | 43,9 %
vendues divisé par

nombre d’unités 289 unités vendues

14 574,60 € iy
-~ Valeur des unités

recues - vendues dans la période
1 267 unités vendues 14 574,60 € , . 4
sélectionnée
Datedela | 16 déc. 201
premiére vente

Business Intelligence module guide | 3 April 2019
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L’'onglet «stocks» dans la carte de produit sert a comprendre le niveau actuel

de stock de ce produit

23767

183267 Référence de produit
ACME PRODUCT 03418 et description

269,90 €

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

42,1 %
= ) . .
Stock magasin par taille
B 74 unités 1.0S
@ 357 unités 49S Couverture produit en semaines et niveau de stock
entrepot (tres faible, faible et bon)
I =R A 1518 64 I Nombre de magasins ayant du stock de ce produit.

Différencié par type de magasin (A,B,C)

ne>:tall

Classement D

Version magasin

183267

ACME PRODUCT 03418

269,90 €

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

10

unl
N N sl

001 002 003 004 005 006 007

Tres faible

Business Intelligence module guide | 3 April 2019
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L’'onglet «Ruptures de stock» dans la carte de produit fournit des informations
sur différents types de rupture pour un produit concret

ne>:tall

Classement D

ACME PRODUCT 03433

Prix fort (sans remise)

Rupture de stock Absolue : pourcentage de tailles
d’un produit avec 0 stock dans un magasin par

rapport au nombre total de tailles du produit.

459,90 €

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK
ey

50,0 %

16,7 %

e

Référence de produit et
description

Rupture de stock Réelle : pourcentage de tailles
d’un produit avec 0 stock dans un magasin mais avec
du stock dans I’entrep6t, par rapport au nombre

total de tailles du produit.
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Il existe une différence entre rupture de stock absolue et rupture de stock

7
réelle
Magasin
2
1
XS S M XL
Magasin
2
1
XS S M XL

ne>:tall

Entrepot

1 1 1

. 0 . l

XS S M L XL

Entrepot

XS S M L XL

Rupture de stock absolue

e Définition : elle détermine les combinaisons SKU-taille
gui manquent dans un magasin et qui auraient d( étre
disponibles (dans I'exemple, les tailles M, L et XL sont
en rupture).

e Calcul : 3 tailles sur 5 avec 0 stock en magasin,
(rupture de stock absolue = 60%)

Rupture de stock réelle

e Définition : elle détermine les combinaisons SKU-taille
qui manquent dans un magasin et qui auraient di étre
disponibles, tenant compte de la disponibilité de stock
dans I'entrep6t. Dans I'exemple, nous prenons en
compte uniquement les ruptures de stock pouvant étre
couvertes par le stock de I'entrep6t (tailles L et XL).

e Larupture de stock réelle est toujours inférieure ou
égale a la rupture de stock absolue.

e Calcul : 2 tailles sur 5 avec 0 stock en magasin mais
avec du stock dans I'entrep6t, (rupture de stock réelle
=40%)
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Les Responsables Secteurs ont plus de droits d’acces a des informations top produits,
pour I'entrepét et les ventes, ainsi que pour les magasins par ventes ou ruptures

nextall Dashboards. First Allocations . Replenishments - il Support  user@acme.com .
Top magaSI ns Top Stores by steckout
183395 ACME PRODUCT 03554 Edit Product
ar rupture de eaL srockours - S— FP— msTsus Tomusues
p
Détalls produit Product Details Images StOCk PO - § ) .
ACME STORE 072 00 15 ] B 0 27Dec 2016 10

ACME STORE 202 0.0 4

ACME STORE 118 200% s s o 12jan 2
= ACME STORE 142 200 "
ACME STORE 166 2000 6 6 0 20 Dec 2016 7

ACME STORE 094 0.0

ACME STORE 114 200% 3 8 2
ACME STORE 107 0.0 3 3 0 jar
ACME STORE 148 0,09 5 17Jan
B ACME STORE 147 0.0
ACME STORE 073 200% 1 1 0

ACME STORE 005 0.0

ACME STORE 127 0.0 s 8 0 11jan a
ACME STORE 128 0.0 1 o ] .

Warehouse stocks Current Year Sales
ACME STORE 203 200% 6 4 2 0 4

Stock Entrepét Warehouse stocks Ventes de Current Year sales B o ez by e

I’'année en cours Top magasins

zoom w1 " rrom [ & To [ revs, 2017
par ventes CODE  NAME LocaTIon BRAND  LAST7-DAYSALES FIRST SALE TOTAL SALES
- ACME STORE 050 / PRINCESA, 49, MADRID, ESPARA Acme 6 Toeczs 20
] 8 ACME STORE 04 CIAL LUZ DEL TAIC AVDA. RIO BO, TOLEDO, ESPARA
01 ACMESTORE 048 ARENAL. 28, MADRID, ESPARA Ame & 20ec2ts 10
o 9.Jam 16, 3an 23.4an 30.Jan & Feb.
S4  ACMESTORE 103 C.C. LA SIERRA, L 24 P.ALTAC/POETA EMILL CORDOBA, ESPARA Acme 3 Jar 5
[ ] eV =
o PRV S g ) ACME STOR GRAN VIA LE. 101 RUA DO MIRADOIRO, VIGO, ESPARA Acm 016 )
See al kIS I ACME STORE 012 €/ TUEIAR 5/N. LOCAL 32833, LELIANA, ESPARA rs o 21 Dec 2016 8
LOJA 4L, SEVILLA, ESPARA 0
Product Actions 605 ACME STORE 027 C/BOTICARIO BODI S/N LOCAL B33\, CARCAIXENT, ESPANA Acme 0 Dec 2016 o
NamE starus veRsion ALREADY READ
ACME STORE 002 PASEQ DE ANDREU 51, BARCELONA ESPARA pve 4 24Dec 2016
roplenish fe
€.€.LOS FRESNOS LOCAL 1.26¢/RIO DEL GRO, GON, ESPARIA
roplarich frosh s 0
35 < AL 1-2RINCON D, VILLALE Acme 3 10ec 2016 o
replenish fresh 3 0
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Dans les top produits, I'information peut étre filtrée, classée et présentée selon
différents criteres

OPTIONS D'EXPOSITION RECHERCHER

En sélectionnant top ou EIRIEE AR
bottom de nouveaux
filtres apparaitront,
limitant notamment les
résultats a un nombre
concret et de nouvelles
options de champs
seront proposées telles
que «Classement» ou
«Valeur totale des
Ventes»

(® Descendant

{an

® Valeur des Ventes

A FB [ Autres

Les produits peuvent &tre filtrés Il existe différentes options pour Les options de présentation Le filtre de recherche permet de
par : le nombre d’unités a classer I'information filtrée comprennent le minimum sélectionner des produits par
afficher, la période, d’exposition et le stock en référence de produit.
I'emplacement géographique et transit

les caractéristiques.

nextall



Les Top produits permettent d’accéder a des informations opérationnelles
importantes au quotidien, grace a plusieurs filtres et options de présentation

2= FILTRERPAR

Top Produits

® Top

W' == FILTRERPAR

@®

Personnaliser

A

DEMO DRESS 07

VENTES STOCKS RUPTU|

66,3 %

DA @B @ Autres

A B [Autres

Produits Top 30 en unités vendues
pendant la période sélectionnée.

Produits Bottom 30 en unités vendues
pendant la période sélectionnée, dans le

magasin.

nextall

=z nextall

Top Produits

s nextall DASHBOARDS v IMPLANTATIONSINITIALES v REASSORTS v TRANSFERTS INTER-MAGASINS v

DASHBOARDS v  IMPLANTATIONS INITIALES v REASSORTS v TRANSFERTS INTER-MAGASINS v

TRIER PAR

zx nextall

Top Produits

@® Descendant

T

VENTES STOCKS ~RUPTURES DE STOCK

333% @ Ruptures de stock Réelles N

ACME PRODUCT 09354

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

l!:

ACME PRODUCT 00136

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

DASHBOARDS v IMPLANTATIONS INITIALES v REASSORTS v TRANSFERTS INTER-MAGASINS v

ACME PRODUCT 09680

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

133% 44,7 % 6,6 %
133 % 78% 6,6 %
= =} =

Top Produits classés par niveau de rupture de
stock.
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Il est possible d’accéder aux top ventes d’'un magasin concret a partir des top

produits

S

—— FILTRER PAR

Cet exemple montre les top
produits vendus dans le
magasin A029 lors des 14
derniers jours.

“A [“B [¥]Autres

Les produits sont classés par
« Valeur des ventes » pour
quantifier le succes des
ventes.

nextall

s nextall

Top Produits

ACME PRODUCT 01166

VENTES STOCKS

80,7 %

RUPTURES DE STOCK

IMPLANTATIONS INITIALES v

ACME PRODUCT 02125

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

83,7 %

O

REASSORTS v

TRANSFERTS INTER-MAGASINS v

bt

ACME PRODUCT 01115

VENTES STOCKS

64,4 %

RUPTURES DE STOCK

DONNEES JOURNALIERES v MASTER DATA v

ACME PRODUCT 02421

VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

753 %

N §



Les top produits permettent de veérifier les top ruptures de stock et de connaitre
les 100 produits les plus vendus dans un magasin d’apres le niveau de rupture de

stock absolue

==  FILTRERPAR % ne):tall DASHBOARDS v  IMPLANTATIONS INITIALES v REASY

Top Produits TRIER PAR =z nextall DASHBOARDS v IMPLANTATIONS INITIALES v REASSORTS v

Top Produits

@ Descendant

DEMO DRESS 07 DEMO SHIRT 10 \
| v
“A @B MAutres  HEEEEEETEET
DEMO DRESS 07 DEMO SHIRT 10
VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK VENTES  STOCKS
10 10
2 2 VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK
I @ Ruptures de stock
g . un o . l Absolues
001 002 003 004 005 006 001 002 003 50,0 % 16,7 < 14,3 L
16,7 % 0,0 % 0,0 %
—
Trés faible 0,0 % 0,0 % 0,0 %

1| Filtrez les top produits par Produits Top 100 et 30 jours

2| Appliquez les filtres de magasins pour voir un magasin concret. 3| Classez ensuite les résultats par ordre décroissant et par « rupture de stock absolue ».
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Le Treemap de Produit renseigne sur le montant et le pourcentage d’unités
vendues par famille de produits lors des 7 derniers jours

=& nextall DASHBOARDS v  IMPLANTATIONS INITIALES v  REASSORTS ~  TRANSFERTS INTER-MAGASINS v  DONNEES JOURNALIERES v MASTER DATA demo@test.com

Product Treemap

XLSX

DRESSES A-03301041

1,328 Units sold 708 Units sold

Weight: 56.22% Weight: 53.31%

Elements: 4 SKIRTS —

Légende:

e Unités vendues : total de références
vendues
e Poids : pourcentage du montant
JACKETS TeEs total des ventes
o Eléments : nombre de références de
produits différents.

-
0 500 1000 1500

Cliquez sur une famille de produits pour obtenir
des détails complets sur les ventes des différents
produits la composant.
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Zéro ventes liste les produits le plus vendues du pays dans le magasins qu’ont
eu 0 ou tres peu de ventes au cours des 7 derniers jours

=  BEST SELLERS SELECTION =z nextall
CRITERIA

Zéro Vente

DASHBOARDS v

IMPLANTATIONS INITIALES v

REASSORTS v

TRANSFERTS INTER-MAGASINS v DONNEES JOURNALIERES v MASTER DATA v

Cliguer sur un magasin de la liste pour voir
plus de détails sur ses produits

CRITERE D'INCLUSION DANS
LE MAGASIN

FILTRER LE RESULTAT PAR

Approfondit I'analyse en utilisant
des filtres. Sélectionnez le nombre
de best-seller a comparer,
concentrez-vous sur une ou plusieur
catégories de produit et définissez le
nombre minimum de piéces vendu
dans le magasin

ne>:tall

= = DASHBOARD PLANTATIONS INITIA R OR

Zéro Vente

CODE MAGASIN PRODUITS SANS VENTE
AD074 ACME STORE 0074 6
AD076 ACME STORE 0076 4
A0090 ACME STORE 0090 )
4 AD087 ACME STORE 0087 2
AD066 ACME STORE 0066 2
AD004 ACME STORE 0004 2
AD073 ACME STORE 0073
AD034 ACME STORE 0034
AD019 ACME STORE 0019
o AD013 ACME STORE 0013
AD006 ACME STORE 0006
2 AD005 ACME STORE 0005

DEMO JACKET 09 DEMO DRESS 01

249,90 € 399,90 €

L,information détai”ée Sur Ies ventes’ Ies I VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK I VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK
stocks et les ruptures de stock figure sur . 67 %

chaque carte de produit. .
mmBE

@i o | o004 A unités vendues 1599,60 €

Trés faible
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Les Top magasins permettent aux responsables de trouver des informations au
niveau magasin a partir d’'un certain nombre de magasins

——

= FILTRER PAR

zz= nextall

Top Magasins

DASHBOARDS v

ACME STORE 032
MAJADAHONDA

1024 unités vendues 3491587 €
5 605 unités 708
33,0%

4,1 %

°

ACME STORE 027
CARCAIXENT

794 unités vendues
3831 unités 625
29,4 %

2,5 %
[

Des filtres peuvent étre appliqués
pour approfondir au niveau magasin

et produit.

ne>:tall

IMPLANTATIONS INITIALES

ACME STORE 133
S5 DE LOS REYES

nextall

DASHBOARDS v

REASSORTS v TRANSFERTS INTER-MAGASINS v

ACME STORE 171
LAS ROZAS

IMPLANTATIONS INITIALES v

351 - ACME STORE 032 - Top Produits

Master Data > Magasins

Produit
ACME PRODUCT 02584
182377

ACME PRODUCT 02713
182510

o b

ACME PRODUCT 02254
182008

F £
-

ACME PRODUCT 02255
182010

ACME PRODUCT 02475

182252

ACME PRODUCT 02252
182007

ACME PRODUCT 01933
181669

ACME PRODUCT 02250
182005

ACME PRODUCT 02251
182006

ACME PRODUCT 02356

182115

31 LXY T

Ruptures de stock Stock
Réelles total
80,00% 1
80,00% 1
75,00% 1
75,00% 3
75,00% 1
75,00% 1
75,00% 1
75,00% 3
75,00% 1
75,00% 1

DONNEES JOURNALIERES v

ACME STORE 010

VILLALEA
REASSORTS v
Stock Stock de
commercial Transit
1 0
0 0
1 0
2 0
1 0
1 0
1 0
2 0
1 0
1 0

TRANSFERTS INTER-MAGASINS ~

MASTER DATA v

Cliquez sur un magasin concret pour

plus d’informations.

DONNEES JOURNALIERES v

ventes des 7 derniers

jours
1 2016-07-01
] 2016-06-10
] 2016-04-10
] 2016-03-19
] 2016-04-27
] 2016-04-30
] 2016-03-05
] 2016-03-21
] 2016-06-05
] 2016-06-30

MASTER DATA v

Ventes totales

demo@test.cq

Détails du magasin
351 - ACME STORE 032

RESUME

Code
351

Email
Email Newtask

Entrepot
Almacen Central

Varque
Acme

Langage
Espariol (es)

Adresse
C.C. GRAN PLAZA 2 LOCAL B086-B087\ ,
MAJADAHONDA - ESPANA

Période d"ouverture
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Le Treemap de magasin renseigne sur le pourcentage d’unités vendues au
niveau du magasin lors des 7 derniers jours

=2 nex:tall DASHBOARDS v  IMPLANTATIONS INITIALES v REASSORTS v TRANSFERTSINTER-MAGASINS v  DONNEES JOURNALIERES v  MASTER DATA v demo@test.com v

Store Treemap

XLSX

FRANCE

746 Units sold
Weight: 31.58%
Elements: 3

UK

Légende:
437 Units sold
Weight: 58.58%
Elements: 16

88 Units sold

Weight: 20.75% e Unités vendues: total de
références vendues

e Poids : pourcentage du
montant total des ventes

e Eléments : nombre de

villes ou magasins.

PARIS ACME STORE D005 -.II

Cliquez sur un pays pour obtenir Cliquez sur une ville pour obtenir des
des informations détaillées sur les informations détaillées sur les ventes
ventes des différentes villes. des différents magasins.
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Vous pouvez aussi voir I'information du Treemap de Magasin, dans différents
groupes en utilisant le filtre «Regrouper par»

GROUP BY = nextall DASHBOARDS v  IMPLANTATIONS INITIALES ~  REASSORTS v  TRANSFERTS INTER-MAGASINS ~  DONNEES JOURNALIERES v MASTER DATA ¥ demo@test.com

Dans cet exemple, le
filtre Regrouper par X Store Type
type de magasin a
été sélectionné et le
graphique est
désormais divisé en
« Magasins Villes
Principales » et

« Magasins Autres
Villes ».”

Store Treemap

XLSX

Capital City Stores

Other City Stores

-
|
0 25 50 75 100 .
Walk Throughs ~
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Les stocks fantdmes montrent la liste des produits ayant eu auparavant de
fortes ventes mais n’ayant pas été vendus dans les 7 derniers jours, alors qu’ils

étaient en stock

X -] nextall DASHBOARDS ~  IMPLANTATIONS INITIALES v  REASSORTS v  TRANSFERTS INTER-MAGASINS v  DONNEES JOURNALIERES w

——
G =+  FILTRER PAR
1| Sélectionnezle |hem

pays

Stocks Fantomes

CODE MAGASIN STOCKS FANTOMES

z 1 ADOD4 ACME STORE 0004 2 |

=z nextall DASHBOARDS v IMPLANTATIONS INITIALES v RE)
2 AD019 ACME STORE 0019

Stocks Fantomes

AQ045 ACME STORE 0045

2| Cliquez sur un magasin concret pour voir plus
de détails sur ses stocks fantomes.

ACME PRODUCT 02813 ACME PRODUCT 02839

39,99 € 39,99 €

3| linformation détaillée sur les ventes,
stocks et ruptures de stock figure sur
chaque carte de produit.

VENTES STOCKS RUPTURI ES DE STOCK VENTES STOCKS RUPTURES DE STOCK

10

5 I 2

6 ll - ., . .
STt Tm s s i i

S

Treés faible Trés faible
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Résumé des rapports

Concept

Stocks fantomes

Définition

Liste des références qui étaient Top vendues auparavant et
n‘ont pas été vendues la semaine précédente, bien qu’en
stock.

Identifier les produits présentant des différences de
stock théorique et de stock réel.

Réassortir a partir de I'entrep6t les produits non-
disponibles dans le magasin.

Zéro vente

Lors des 7 derniers jours, il s’agit de la liste des références
qui n"ont pas été vendues ou peu d'unités vendues en
magasin, mais sont Top vendues au niveau du pays.

Identifier les produits ayant du stock non-exposé
Identifier les produits ayant d’éventuels écarts de
stock.

Top Ruptures de
(s*t)ock

Liste des produits ayant obtenu les meilleures ventes dans le
magasin (top 100 dans les 30 derniers jours) classés par
niveau de rupture de stock.

Identifier les produits a remplacer/transférer sile
minimum d’exposition n’est pas atteint.

Solliciter des réassorts spéciaux a I'entrep6t central.
Réorganiser les présentations visuelles

;I;Q)p Ventes

Liste des 100 top produits ayant obtenu les meilleures ventes
dans le magasin lors des 14 derniers jours.

Identifier les produits qui sont le plus vendus
Réussir le réassort des produits dans les magasins.

(") Top Ruptures de stock est un rapport configuré par défaut pour les utilisateurs des magasins. Les responsables peuvent voir I'information a partir des Top Produits comme l'indique la diapositive 31.
(*) Top Ventes est un rapport uniquement configuré pour les utilisateurs des magasins. Les responsables peuvent voir I'information a partir des Top Produits comme I'indique la diapositive 30.

ne>:tall
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Glossaire

Concept Définition Concept Définition
Elle est mesurée en semaines et il s’agit du rapport .. , . . S .
s . Minimum Il s"agit du nombre minimum d’unités nécessaires pour
Couverture entre la quantité de stock et de ventes des 28 derniers ) . , . .
. . d’exposition présenter/exposer un produit dans un magasin.
jours, multiplié par 4.
Il s’agit du nombre d’unités vendues divisé par le Il s"agit du nombre d’unités vendues divisé par le
Sell-out nombre d’unités achetées (indicateur global au niveau Sell-Through nombre d’unités recues (indicateur au niveau du
de I'entreprise). magasin).
Produits des Produits en Il s’agit du stock disponible d’un produit dans un
ventes Ce sont les unités vendues pour chaque produit. stock en magasin. On I'appelle communément le stock
magasin commercial.
Il s’agit d’une option permettant de filtrer les
Stock total Stock Entrepdt + Stock en transit + Stock dans les Données catégories par sous-catégories, montrant comment on
magasins structurées détermine les données d’une catégorie en structurant
les données de sous-catégories.
Il s’agit du pourcentage de tailles avec 0 stock dans un Lorsqu’un produit n’est pas dans le magasin mais qu’il
Rupture de g P g Rupture de a P P & .

stock Absolue

magasin, par rapport au nombre total de tailles
prévues en magasin.

stock Réelle

existe du stock dans I'entrep6t. Les ruptures de stock
réelles sont celles qui auraient pu étre réassorties.

ne>:tall

Business Intelligence module guide | 3 April 2019

40



